
AI專業回覆

好的，身為行銷專家，我相信你一定很清楚人脈經營的重要性。以下是一個為期  30
天的自動發信排程，主題著重於價值提供和建立連結，希望能幫助你更有效地經營人脈：

核心原則：

價值先行：  每次發信都試圖提供有價值的資訊、觀點或資源。
個性化：  盡可能讓你的郵件帶有個人色彩，讓收件人感受到你的真誠。
互動性：  鼓勵回覆和交流。
一致性：  規律的發信能讓你在人脈中保持可見度。

排程總覽：

每週主題：  我們可以設定每週一個主要主題，讓內容更有連貫性。
發信頻率：  每週發送  2-3 封郵件。

以下是  30 天的排程建議：

第一週：建立基礎與價值分享

Day 1-2：歡迎與自我介紹  (自動發送給新加入人脈 )
標題範例：

你好！很高興與你建立聯繫
[你的名字 ]：期待與你交流行銷洞察

內容重點：  簡短的自我介紹，說明你的專業領域和價值，並表達期待交流。
Day 4-5：分享一篇你的專業見解 /文章 /案例

標題範例：
[最新趨勢 ] 我對  [某行銷主題 ] 的一些觀察
案例分享： [某專案 ] 的行銷策略與成果

內容重點：  分享你的專業知識和經驗，提供實質價值。
Day 7-8：提出一個相關的問題，鼓勵回覆

標題範例：
你認為  [某行銷挑戰 ] 最關鍵的解決方案是什麼？
想聽聽你對  [某新興技術 ] 在行銷上的應用看法

內容重點：  引導對話，了解對方的觀點。

第二週：深化連結與互助

Day 9-10：分享一個你覺得有用的工具 /資源
標題範例：

30天自動行銷文案範例



推薦一個我常用的  [工具名稱 ]
這份  [資源類型 ] 對行銷人很有幫助

內容重點：  提供實用價值，展現你的樂於分享。
Day 12-13：針對你人脈中某人的成就 /分享表達祝賀或讚賞  (可手動觸發或針對特定群組 )

標題範例：
恭喜  [人名 ] 在  [成就 ] 上獲得的成功！
很喜歡你分享的  [內容 ]，很有啟發

內容重點：  真誠的讚美和互動，建立更深層的連結。
Day 15-16：詢問對方是否有你能夠提供協助的地方

標題範例：
最近有什麼行銷挑戰是你正在思考的嗎？
有什麼我可以幫得上忙的地方嗎？

內容重點：  展現你的支持和樂於助人。

第三週：拓展視野與知識交流

Day 17-18：分享一篇你最近讀到的有趣行銷文章 /報告
標題範例：

我最近讀到一篇關於  [某主題 ] 的有趣文章
分享： [報告名稱 ] 中關於  [某領域 ] 的關鍵發現

內容重點：  拓展彼此的視野。
Day 20-21：提出一個與行業趨勢相關的討論點

標題範例：
你如何看待  [某趨勢 ] 對未來行銷的影響？
關於  [某新技術 ] 的發展，你有哪些想法？

內容重點：  引發對行業發展的思考。
Day 23-24：分享一個你的失敗經驗和從中學到的教訓

標題範例：
從我的  [某次失敗 ] 中學到的行銷經驗
坦誠分享：我在  [某專案 ] 中的一個教訓

內容重點：  展現真實和學習態度，更容易引起共鳴。

第四週：鞏固關係與展望未來

Day 25-26：回顧過去一個月的交流，並感謝對方的參與
標題範例：

感謝這段時間的交流！
很高興與你一起探討行銷

內容重點：  感謝對方的時間和互動。
Day 28-29：詢問對方未來在行銷領域的目標或計畫

標題範例：
你未來在行銷方面有哪些新的目標或計畫嗎？
期待聽聽你接下來的發展方向

內容重點：  展現對對方發展的關心。
Day 30：發送一個總結性的郵件，並鼓勵持續交流

標題範例：



讓我們保持聯繫，持續交流行銷新知！
期待未來能有更多合作機會

內容重點：  再次強調保持聯繫，並釋出合作的可能性。

 

請注意：

這個排程僅為建議，你可以根據你的具體目標和人脈特性進行調整。
最重要的是保持真誠和提供價值，才能建立長久且有意義的人脈關係。
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